Werkstudent/in B2B Sales

(m/w/d)
®
= Familiengefiihrtes Technologieunternehmen 15/ stinde
= Plattform fur digitale Events, Webinare, .
Livestreams, Online Konferenzen ab sofort
= Seit Uber 20 Jahren am Markt unbefristet (solange Student)
= Team von 10 Mitarbeitern
@ Dusseldorf
®

* Du lernst den gesamten Akquiseprozess

kennen Flexible Arbeitszeiten &

Homeoffice

S

> Leadgenerierung und -qualifizierung

» Kundenansprache (Email, Telefon, LinkedIn) Biiro in Bestlage Diisseldorfs

» Begleitung der Vertriebsgesprache bis zum

Abschluss .
9 Du generierst echten Impact
> Aufbereitung von Vertriebsunterlagen Q= fur unser Unternehmen
» Pflege unserer CRM-Datenbank
%y Team aus Young Talents und

= Weiterentwicklung unserer Vertriebsstrategie jahrzehntelanger Erfahrung

= Ermittlung und Analyse potenzieller neuer Viel Vertrauen und
Kundensegmente Verantwortung
°
= Studium im Bereich BWL oder vergleichbar Bewerbung mit Lebenslauf und

Notenulbersicht 1
= Begeisterung am Thema B2B-Vertrieb QI LEHIE NS €l
Wir freuen uns auf Dich und

» |dealerweise relevante Vorerfahrung melden und schnellstméglich

(kein Must-Have)

zuruck.
» Kundenzentrierung und
Kommunikationsstarke Jonas May
CEO

= Eigenantrieb, Verantwortungsbewusstsein und
Hartnackigkeit

communication
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